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El contrato de factoring y la nueva factura unificada.
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INTRODUCCION

El presente articulo tiene por objeto el andlisis del contrato de factoring en Colombia,
sus obligaciones, las particularidades de las compafias dedicadas al mismo, su
dindmica social, y la incidencia de la nueva factura unificada.

El andlisis parte de un esbozo de definicion que tiene como base la Convencién de
Unidroit sobre Factoring Internacional de 1988, con patrticular atencién o cuidado a las
diferencias que operan entre la dindmica nacional y la internacional sobre la materia, y
a partir de alli se procede al analisis de sus prestaciones caracteristicas.

A continuacion de aquellas se establecen las diferentes clases de factoring,
identificando en ellas la forma como opera la cesiéon del crédito o el endoso,
mecanismos usuales a través de los cuales funciona el negocio.

A renglon seguido se estudia la atipicidad de la figura, la eventual integracion del

negocio, se aborda la experiencia mexicana en la que el factoring ha funcionado de
manera exitosa, y finaliza con el estudio de la factura unificada.

1. EL CONTRATO DE FACTORING

* Este articulo fue presentado a la revista el dia 17 de febrero de 2010 y fue aceptado para su
publicacién por el Comité Editorial el dia 9 de junio de 2010, previa revisién del concepto
emitido por el arbitro evaluador.

! Egresado de la Universidad Externado de Colombia (2008). Monitor del Departamento de
Derecho Comercial (2007-2008). Abogado Junior de Gomez Alzate Consultores.
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Entendido como un acuerdo, en virtud del cual una parte se obliga a ceder ciertos
créditos a una empresa (de factoring), en razén del cual la empresa asume el
financiamiento de su contratante, concediéndole un pago anticipado por la cesion del
crédito, que ademas de comprender tales elementos (esenciales por cierto), puede
comprender las prestaciones de contabilidad de los créditos, o de seguridad ante el
incumplimiento?; el contrato de factoring que regula la cesion de créditos o endoso,
como también las actividades anejas a estos, es un instrumento de cooperacién entre
contratantes, de mutuo beneficio, mediante el cual el proveedor se libera de las cargas
que le implican el cobro del crédito a su deudor cedido o endosado y, a su vez, la
companiia de factoring obtiene una comision por dicha operacion, legitimandose frente
al deudor para el cobro del valor anticipado, del mismo modo para el cobro de los
intereses que procedan.

Como obligaciones especiales, reflejo de las obligaciones generales que hemos
destacado, a cargo del proveedor encontramos®: (i) obligacion de someter a
aprobacién del factor (compafia de factoring) los créditos que seran objeto de la
transmision, (i) obligacion de trasmitirlos conforme a las reglas aplicables, (iii)
obligacion de informacion, (iv) obligacién de pago por los servicios, y (v) demas
obligaciones que se pacten.

Por otro lado, a cargo de la empresa de factoring se encuentran®: (i) obligacion de
cobro de los créditos cedidos, (i) obligaciébn de pagar los créditos aprobados, (iii)
obligacion de investigar el crédito objeto de cesion, (iv) obligacion de informacion, (v)
cumplimiento de las obligaciones subjetivas impuestas por ley, y (vi) demas
obligaciones que se pacten.

El contrato de factoring, como cualquiera, ha de ejecutarse con lealtad y buena fe (art.
871 C. de Co.%), de forma que las obligaciones que de él emanan, esto es, las
expresamente estipuladas, como todas aquellas que resultan de su naturaleza (art.
1603 C. C.%), han de efectuarse salvaguardando el interés de la contraparte, sin
sacrificar el interés propio, y a la vez, preservando la lealtad entre las partes’.

La obligacién de informacién®, comin a ambos contratantes, es un derrotero al cual
deben encaminarse sus comportamientos, como también un criterio por seguir en las

% Definicién esbozada con base en el art. 1° de la Convencién de Unidroit sobre Factoring
Internacional.

® Las obligaciones enumeradas tienen como referente las enlistadas en JAIME ALBERTO
ARRUBLA PAUCAR, Contratos Mercantiles, t. 111, Contratos Atipicos, Biblioteca Juridica Dike, 7.2
ed., Bogotd, pp. 219-220.

* Ibid., pp. 220-221.

® Art. 871. “Los contratos deberan celebrarse y ejecutarse de buena fe y, en consecuencia,
obligaran no solo a lo pactado expresamente en ellos, sino a todo lo que corresponda a la
naturaleza de los mismos, segun la ley, la costumbre o la equidad natural”.

® Art. 1603. “Los contratos deben ejecutarse de buena fe, y por consiguiente obligan no sélo a
lo que en ellos se expresa, sino a todas las cosas que emanan precisamente de la naturaleza
de la obligacién, o que por la ley pertenecen a ella”.

" C. MassIMo BIANCA. Diritto Civile, Il contratto, t. 11l, Giuffré, Milano, 2000, p. 442.

8 “En este especifico sentido es importante agregar que, en materia informativa, como secuela
de la buena fe y, en particular, del postulado de la cooperacion negocial, el limite o el confin de
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restantes obligaciones, de manera que no se conciba una transmisién de un crédito sin
que al respecto no se le comunique en debida forma a la empresa de factoring, ni que
a su vez se realice un cobro por la misma sin informar al proveedor del buen término
de dicha operacion.

La transmision y su relaciébn con la obligacion de informacién implican que el
proveedor ha de informar a la empresa de factoring sobre la existencia del crédito, las
condiciones bajo las cuales fue adquirido, los datos bajo su conocimiento, las
garantias que sobre el mismo se han constituido, las condiciones a las que puede
estar sometido el pago, y en general, todo lo pertinente para la feliz consecucion del
cobro que pretende trasladarse.

Por la parte de la empresa de factoring, consecuentemente, habra de suministrarse la
informacién respectiva, esto es, aquella que dé cuenta sobre el estado del cobro,
cualquier dato relacionado con el deudor con relacién a dicha operacion, y en general
cualquiera que resulte Util a los intereses del proveedor cedente.

Los pagos, por su parte, habran de observarse segun la dinamica propia de la
operacién de factoring, de manera que en la practica lo que se constante sea el pago
del 70% del valor del crédito al momento en el que se pacte, y el 30% restante, con
deduccién de intereses, y la comision respectiva a favor de la compafiia, una vez se
verifique el cobro efectivo al deudor cedido®.

Pudiéndose colegir de lo sefialado que en principio podria concluirse que la comisién
esta sujeta a condicion suspensiva, esto no seria otra cosa que el cobro efectivo del
crédito cedido; sin embargo, considerando el caracter eminentemente mercantil de la
operacién realizada, somos de la opinién que por la sola cesion del crédito ya hay
lugar a la comision respectiva, en tanto que respecto de los intereses, tales si estaran
sujetos a la condicién de verificarse el cobro efectivo.

Es decir, la sola cesién o endoso habilita para el pago de la comisién convenida, en
tanto que los intereses de la compafila —seguin se pacte—, se entenderan bajo la
condicidn suspensiva, consistente en la satisfaccion del crédito cedido o endosado.

A su vez, en tratdndose de la obligacion de transmitir el crédito, a cargo del proveedor,
tal deberd hacerse segun las normas respectivas, bien si es de una cesion ordinaria

la carga de informar al otro radica, precisamente, en el deber de informarse a si mismo, en la
medida de lo posible, y de las circunstancias que rodean cada asunto, observacion que
coincide con la opinion expresada por los juristas galos GERARD CAS y DIDIER FERRIER, segun la
cual existe claramente ‘... una relacién dialéctica entre la obligacion de informacién, de una
parte y, de la otra, el deber de informarse’ (8), el que a juicio de un sector de la dogmatica
juridica, como ya se ha referido, estd enclavado en otro deber, aun de mayor espectro: el de
cooperacion, signado por un criterio de reciprocidad negocial, tan propio de la ratio contractual”:
Corte Suprema de Justicia, Sala de Casacion Civil, exp. 6146, M. P.: CARLOS IGNACIO
JARAMILLO JARAMILLO, 2 de agosto de 2001.

° Cfr. LEORA F. KLAPPER, The Role of Factoring for Financing Small and Medium Enterprises
(mayo de 2005). World Bank Policy Research Working Paper n.° 3593. Disponible en SSRN:
http://ssrn.com/abstract=748344.
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(art. 1959 ss. C. C.) o bien tratdndose de una transmisién de titulos valores, que
habra de efectuarse conforme a la ley de circulacion respectiva (arts. 648, 651 y 668
C.de C)).

De manera entonces que si el crédito no consta en un titulo valor, deba procederse
conforme a las reglas establecidas en el Codigo Civil para la materia, esto es,
realizando la entrega del titulo al cesionario, 0 documentandolo en caso de no constar
en un documento, como también para efectos de su eficacia'!, notificando al deudor
cedido (art. 1960 C. C.*?).

Si, por el contrario, la operacion entre el deudor y el proveedor consta en un titulo
valor, habran de observarse las normas que operen sobre el mismo, de manera que
sea menester la firma del deudor en el documento de la obligacion cambiaria (art. 625
C. de Co.B), y sin lugar a ulteriores notificaciones por parte del proveedor, o
posteriores beneficiarios. Empero, la eficacia en este caso no dependera tanto de la
notificacion ya descartada sino del cumplimiento de las vicisitudes referentes al titulo.

1.1 CLASES DE FACTORING

En lo que se refiere a las clases o modalidades de factoring, bajo las cuales puede
presentarse, encontramos:

a) Disclosed factoring™, caracterizado por la notificacién que hace el acreedor a
su deudor acerca de la operacién de factoring, dando lugar a que el factor, o companiia
de factoring, sea reconocida por el deudor como su nuevo acreedor.

Se trata de la operacién de factoring realizada mediante la cesién del crédito, no la
efectuada mediante endoso de un titulo valor, toda vez que emerge, claro que en la
primera, es decir, en la de cesion del crédito, sera necesaria la notificacion al deudor
de la cesion, en tanto que en la segunda, en la del endoso, el deudor no requiere ser
notificado, el titulo simplemente se ha endosado.

19 Art. 1959. “La cesion de un crédito, a cualquier titulo que se haga, no tendra efecto entre el
cedente y el cesionario sino en virtud de la entrega del titulo. Pero si el crédito que se cede no
consta en documento, la cesién puede hacerse otorgandose una por el cedente al cesionario, y
en este caso la naotificacion de que trata el articulo 1961 debe hacerse con exhibiciéon de dicho
documento”.

' FERNANDO HINESTROSA, Tratado de las obligaciones, t.. I, Universidad Externado de
Colombia, Bogota, p. 441.

2 Art. 1960. “La cesién no produce efectos contra el deudor ni contra terceros, mientras no ha
sido notificada por el cesionario al deudor o aceptada por éste”.

3 Art. 625. “Toda obligacién cambiaria deriva su eficacia de una firma puesta en un titulo-valor
y de su entrega con la intencidon de hacerlo negociable conforme a la ley de su circulacion.
Cuando el titulo se halle en poder de persona distinta del suscriptor, se presumira su entrega”.
% | Eo D’ARCY, CAROLE MURRAY, BARBARA CLEAVE, Schmitthoff's Export Trade, The Law and
Practice of the International Trade, Tenth edition, Sweet & Maxwell, London, 2000, pp. 228 ss.;
ARRUBLA PAUCAR, Contratos Mercantiles, ob. cit., p. 211.
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b) Factoring sin notificacién®®, en el que se transmite el crédito objeto del contrato
a través de endoso, o cualquier otra operacién gue no requiera notificar al deudor del
crédito transmitido.

Anotando que la estipulacion contractual que sefiala en un determinado caso la no
notificacion del deudor de la transferencia, puede bien estar llamada a la ineficacia
cuando quiera que ella se realice mediante cesién del crédito, atendiendo a lo
dispuesto en los articulos 1960 y 1961 del Cédigo Civil al respecto, y con lo que puede
deducirse que en tratAndose de transmisiones diferentes a la cesion del crédito, bien
puede valer la estipulacion de transferencia sin necesidad de notificacion al deudor del
mismo.

C) Undisclosed factoring’®, en el que el proveedor-acreedor recibe el pago de
manos de su deudor, obligandose a trasmitir el crédito recibido a la empresa de
factoring, y fungiendo ante aquella como fiduciario del crédito recibido. Aqui, a
diferencia del disclosed factoring, no hay transmision del crédito antes del cobro, por lo
gue no es menester cesién o endoso; el proveedor-acreedor cobra a su deudor, y éste
a su vez, satisfecho (el proveedor-acreedor originario), pagara a la compafiia de
factoring.

Tratandose entonces, en relaciéon con el rol desempefiado por el proveedor del crédito
de una representacion indirecta’’, el proveedor actia a nombre propio frente al
deudor, pero cobra por cuenta ajena, por cuenta del interés de la compafia de
factoring, obligandose entonces a transmitir para tales efectos el pago a su
representada.

d) Recourse factoring, o solidaridad entre el deudor y el acreedor originario ante la
compafia de factoring por el pago del crédito transmitido'®, consistente en la
solidaridad por pasiva en el pago del crédito objeto del contrato de factoring.

Asunto sobre el que conviene detenernos, y afirmar lo siguiente: para que opere el
recourse factoring en Colombia, en una operacion realizada mediante cesion del
crédito, es necesario estarse a lo establecido en el inciso tercero del articulo 1568 del
Cddigo Civil, en el que se establece: “(L)a solidaridad debe ser expresamente
declarada en todos los casos en que no la establece la ley”; esto por que cedido el
crédito, mediante la regulacién del articulo 1959 del Codigo Civil y siguientes
(normatividad sobre la cesion del crédito), el proveedor “no se hace responsable de la
solvencia del deudor, sino se compromete expresamente a ello...” (art. 1965 C. C.).

> Luis GonzaLo BAENA CARDENAS, Lecciones de derecho mercantil, Bogota, Universidad

Externado de Colombia, 2009, p. 574.

'° D’ARCY, MURRAY y CLEAVE. Schmitthoff's Export Trade..., cit., pp. 228 ss.

Y HINESTROSA. La representacion, Bogota, Universidad Externado de Colombia, 2008, p. 362.
'® MARIE-RENEE BAKKER, LEORA KLAPPER, GREGORY F. UDELL. Financing small and medium-size
enterprises with factoring: global growth and its potential in Eastern Europe, World Bank
Publications, 2004, p. 11. BAENA CARDENAS. Lecciones de derecho..., cit., p. 574.
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De modo entonces que si se realiza un factoring, un disclosed factoring, esto es, una
transmisién mediante cesion del crédito, con el que ademas se pretenda solidaridad
entre el proveedor (acreedor originario) y el deudor cedido (recourse factoring), sera
necesario la inserciéon de una clausula que consagre de manera expresa la solidaridad
para tal efecto; solidaridad que, en tratdndose de éstos asuntos, como lo sefiala la
norma, debe ser expresamente declarada.

Por otra parte, también habra recourse factoring, en tratandose de titulos valores, en
los que se recurra a la accion cambiaria de regreso, toda vez que, como lo establece
el articulo 781 del Cédigo de Comercio, dicha pretensién puede dirigirse “contra
cualquier obligado”, y que el ultimo tenedor tiene a su guisa el ejercitarla “contra todos
los obligados a la vez o contra alguno o algunos de ellos” (art. 785 C. de Co.),
resultando claro que la Unica via para evitar este efecto (por deméas natural al endoso
de los titulos valores) sera la inclusion de la expresién “sin mi responsabilidad” en el
mismo (art. 657 C. de Co.), y asi prevenir los efectos de un recourse factoring.

e) Non recourse factoring®, o factoring sin solidaridad, es la operacién de
factoring en la que el proveedor del crédito no asume responsabilidades por el
incumplimiento de su deudor cedido, natural segun operaciones en las que la
transmisién se hace mediante cesion del crédito, ya que, como se ha sostenido, el
acreedor originario (proveedor) “no se hace responsable de la solvencia del deudor”
(art. 1965 C. C.), o bien inusual en los titulos valores, en los que, como también se ha
manifestado, cabe la posibilidad de evitar la solidaridad, mediante la inclusién de la
expresion “sin mi responsabilidad” en el titulo (art. 657 C. de Co.).

f) Credit-cash factoring o factoring con financiacion® consiste en el pago que
hace la compafiia de factoring al proveedor-acreedor de los créditos objeto del
contrato, obligandose el proveedor-acreedor a pagar los intereses por tal financiacion
hasta la fecha en que se verifique el pago por su deudor cedido?.

Es decir, la compafiia de factoring paga al proveedor por la transferencia, y percibe
ademas los intereses que se generen hasta que tenga lugar el pago; se conoce
también como old line factoring®.

Q) Maturity factoring o factoring sin financiacion®, en el que la compafia de
factoring presta servicios de contabilidad, asistencia técnica y gestiona el cobro de los
créditos en sus fechas de vencimiento; a diferencia del credit-cash factoring, aqui no
hay financiacién alguna, sélo una prestacion de servicios contables ademas de una
diputacion activa para el cobro®.

" Ibid.

%% BAENA CARDENAS. Lecciones de derecho..., cit., p. 574.

L ARRUBLA PAUCAR. Contratos Mercantiles, t. 11, Contratos Atipicos, 7.2 ed., Bogota, Biblioteca
Juridica Dike, p. 211.

?? |bid.

%% |bid.; BAENA CARDENAS. Lecciones de derecho..., cit., p. 574.

24 «_a diputacion es el ruego, la invitacion o el encargo que hace el acreedor (diputacién activa)
a otra persona para el cobro y el recibo de la prestacion (arts. 1634 y 1638 y ss. c. c.).”:
HINESTROSA, Tratado de las..., cit. p. 478.

6 Universidad Externado de Colombia. Departamento de Derecho Comercial



REVIST@ e - Mercatoria Volumen 9, Namero 1 (2010)

h) Split factoring, en el que participan dos factores (comparfiias de factoring),
compartiendo la eventual insolvencia de los créditos objeto de la transferencia®. A
diferencia de la figura usual del factoring, lo particular de ésta es la presencia de dos
compainiias en la operacion de transferencia.

i) Factoring by exception® consiste en la transferencia Ginicamente de los créditos
vencidos.
) New Style Factoring®’, consistente en una operacién de factoring que incluye

ademas la prestacion de servicios financieros.

k) Drop Shipment Factoring® consiste en la elaboracion de productos y la gestion
de sus ventas por la compafiia de factoring.

)] Domestic factoring o factoring nacional®, en el que las partes del contrato se
encuentran domiciliadas en el mismo pais, la regulacién de sus relaciones se da por el
contrato, y las normas aplicables a la transmisién se integran al mismo (v. gr.,
integracién de las normas sobre cesién del crédito o endoso).

m) International factoring o factoring internacional®, en el que las partes del
contrato se encuentran domiciliadas en paises diferentes, a los que les son aplicables
la Convencién de Unidroit sobre Factoring Internacional (por ser Estados
contratantes), o bien, partes que se encuentran domiciliadas en Estados diferentes,
pero que han decidido regular su relacion por dicho instrumento, o bien, partes que se
encuentran en estados diferentes y realizan simplemente una operacion de factoring.

1.2. LA TIPICIDAD O ATIPICIDAD DEL CONTRATO Y SUS EFECTOS

La autonomia, y de alli la legitimidad de la tipicidad o atipicidad, tiene como
fundamentos los articulos 14, 16, 38, 58, 333 y 334 de la Constitucion Politica,
referentes al reconocimiento de la personalidad juridica, el libre desarrollo de la
personalidad, la propiedad privada, la iniciativa privada y la libertad de empresa®; esto
es, derechos sobre los que se estructura la autonomia, y en virtud de los cuales el
ordenamiento reconoce efectos juridicos a los actos que se surten entre distintos
sujetos.

zz BAENA CARDENAS. Lecciones de derecho..., cit., p. 575.

Ibid.
2" ARRUBLA PAUCAR. Contratos Mercantiles, t. 111, Contratos Atipicos, Biblioteca Juridica Dike, 72
edicién, Bogota, p. 212.
8 ARRUBLA PAUCAR. Contratos..., cit., p. 212; BAENA CARDENAS, Lecciones de derecho..., pp.
574 -575.
9 BAENA CARDENAS. Lecciones de derecho..., cit., p. 575.
% Cfr. MAXIMILIANO RODRIGUEZ FERNANDEZ. Introduccion al Derecho Comercial Internacional,
Universidad Externado de Colombia, Bogotd, pp. 440 ss.; BAENA CARDENAS. Lecciones de
derecho..., cit., pp. 575-579.
%! Corte Constitucional, sentencia SU-166 de 1999.
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La autonomia entonces, en virtud de la cual las partes determinan el contenido de sus
relaciones, o la figura que utilizan, entre otras facultades que comprende la
autonomia®?, permite a los contratantes acudir a (i) figuras legalmente reconocidas y
desarrolladas por la ley (tipicidad legal), como también, (ii) acudir a figuras reconocidas
y desarrolladas por la costumbre o la jurisprudencia (tipicidad social®), y, en dltimas, o
en defecto de aquellas, (iii) a un negocio reconocido por las partes, a los usos
desarrollados por ellas, que no cabe en ninguna de las categorias antes referidas
(atipicidad estricta)®.

Tipicidad, o atipicidad, segun ocurra, que deberd por demas cumplir con los requisitos
exigidos por la ley para obligarse, a saber: capacidad, consentimiento exento de vicios,
objeto licito y causa licita (art. 1502 C. C.).

De aquellas categorias, tres segun se ha visto, la jurisprudencia ha sostenido que
atipicos no son sélo aquellos a los que nos hemos referido (es decir, atipicos en
sentido estricto), sino bien, aquellos gque no encuentran regulaciébn normativa
suficiente®, como el leasing, o aquellos a los que el legislador no ha regulado con la
especificidad requerida®, como el de agencia de seguros; contratos, que no obstante
su tipicidad social, su practica, su reconocimiento por los comerciantes, no rednen los
requisitos exigidos por la jurisprudencia, esto es, no tienen suficiente regulacion
normativa.

Deja de lado la jurisprudencia (probablemente porque no ha ocurrido en los casos que
le han sido planteados) que la costumbre mercantil, puablica, uniforme, reiterada, y
debidamente acreditada, por expresa disposicion del articulo 3.° del Cédigo de
Comercio, goza de la misma autoridad que la ley, de su misma fuerza, de manera
entonces que si la costumbre regula una determinada figura, esto es, si se presenta
una figura socialmente tipica, el argumento de la atipicidad —sostenido por la
jurisprudencia— de la insuficiencia normativa, por lo menos en tela de discusién queda.

%2 Cfr. FERNANDO HINESTROSA. Funcion, limites y carga de la autonomia privada, Estudios de
derecho privado, Universidad Externado de Colombia, Bogota, 1986, pp. 43 y 44.

% “Observemos bien, que al hablar de tipicidad nos estamos refiriendo a la regulacion que hace
el ordenamiento juridico, sin especificar la fuente que cumple dicha funcién, por lo que
debemos entender que esa tipificacién se puede presentar por medio de la ley, pero también
por otras fuentes del derecho. De ahi que la doctrina clasifique la tipicidad en social y legal,
comprendiendo por la primera aquella que se hace a través de la ley, y por la segunda, aquella
que proviene de fuentes diferentes a la legal, cominmente, por medio de la costumbre y la
jurisprudencia.”: MARIA ELISA CAMACHO. “Régimen juridico aplicable a los contratos atipicos en
la jurisprudencia colombiana”, en Revista E-mercatoria, vol. 4, n.° 1, Bogot4, 2005, p. 3.; MARIA
DEL CARMEN GETE ALONSO Y CALERA. Estructura y funcién del tipo contractual, Barcelona,
Bosch, 1979, p. 22.

% “Tenemos, por tanto, contratos cuyos tipos estan regulados por la ley; también contratos
cuyos tipos no han consagrado la ley, pero con plena delimitacién social y otros acuerdos que
utilizan las personas en forma ocasional, sin que existan como tipos legales o sociales”:
ARRUBLA PAUCAR. Contratos Mercantiles..., cit., p. 26; Cfr. GETE ALONSO Y CALERA. Estructura y
Funcién..., cit., p. 23.

% Corte Suprema de Justicia, Sala de Casacién Civil, 13 de diciembre de 2002, exp. 6462.

% Corte Suprema de Justicia, Sala de Casacién Civil, 22 de octubre de 2002, exp. 5817.
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Sumada a la anterior consideracion, una reflexion sobre el articulo 8.° de la Ley 153 de
1887, que establece: “(Cluando no haya ley exactamente aplicable al caso
controvertido, se aplicaran las leyes que regulen casos o materias semejantes” esto
es, realmente semejantes, por que si el contrato no tiene tipicidad legal propiamente
dicha, aquella solucién no aplica, debe continuarse con la lectura de la norma, en la
que se observa: “y en su defecto, la doctrina constitucional y las reglas generales del
derecho”; en virtud de las cuales, la costumbre general “constituye derecho a falta de
legislacion positiva” (art. 8° Ley 153 de 1887).

Es decir, en tratdndose de un contrato socialmente tipico no cabe la analogia que
tenga como base un negocio legalmente tipico, cabe si, en lugar de aquella, la
analogia con base en una figura socialmente tipica.

La incidencia de la discusion, del efecto de las categorias, se evidencia en la
interpretacion e integracion del negocio juridico; si existe vacios en un acuerdo que se
entiende atipico, es inexorable la remisiébn al mismo, la solucion se reduce a la
intencion “claramente conocida” de los contratantes (art. 1618 C. C.), en tanto que en
tratAndose de contratos socialmente tipicos los criterios de interpretacion y de
integraciéon del contrato se ven enriquecidos, la practica social, las costumbres
mercantiles y en general las distintas modalidades socialmente reconocidas dan luces
sobre la interpretacion e integracion del acto.

En efecto, el intérprete acudira a la interpretacion por la naturaleza, es decir, observara
lo dispuesto en el articulo 1621 del Cddigo Civil para el caso, estandose “a la
interpretacion que mejor cuadre con la naturaleza del contrato”, entendiendo, que las
“clausulas de uso comun se presumen aunque no se expresen” en el mismo®'.

Y esto porque el contrato de factoring, en atencion a las razones expuestas, es un
contrato socialmente tipico, que, a mas de interpretarse segun la comun intencién de
los contratantes, debera serlo segln su naturaleza, conforme a su experiencia, a su
practica socialmente reconocida.

No solo habr4 de observarse las disposiciones de los contratantes, aquellas se
interpretaran segun el uso social de la figura, y aun, a falta de aquellas, en el supuesto
de lagunas contractuales, las clausulas de uso comun sobre el factoring se presumiran
aplicables, ello por disposicién del articulo 1621 del Cédigo Civil en la materia.

8" Art. 1621 sobre el que se ha dicho: “... la legislacion civil hizo un llamado doble a la
costumbre: como regla de derecho, a falta de legislacion positiva aplicable al caso, y como
regla de derecho incorporada a los contratos, que se presume incluida en los mismos, asi las
partes no lo expresen.”: JORGE OVIEDO ALBAN. LOs usos y costumbres en el derecho privado
contemporaneo, en http://www.derecho-comercial.com/Doctrina/oviedo01.pdf

% Art. 1621. “En aquellos casos en que no apareciere voluntad contraria, debera estarse a la
interpretacién que mejor cuadre con la naturaleza del contrato. Las clausulas de uso comudn se
presumen aunque no se expresen”.
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A este propésito conviene referirse a los elementos esenciales, naturales y
accidentales® del factoring, siendo de su esencia aquellos elementos cominmente
reconocidos por la doctrina, la jurisprudencia, las costumbres mercantiles y otros
instrumentos; y accidentales, los supuestos en que concordando con el tipo basico se
agregan nuevos elementos al mismo.

El factoring, no obstante, no es univoco; como se ha visto, existen distintas
modalidades (clases), y a pesar de ellas la esencia no se desdibuja, la operacion
consiste en la transmisién de créditos, y en el pago-financiacion del proveedor por tal
acto, de alli entonces que se afirme que esenciales son los elementos referidos, y que
accidentales las novedades o agregaciones de las modalidades en que pueda darse.

Naturales seran, entonces, aquellos elementos que se desprendan del acuerdo, como
las obligaciones de informacidn, de ejecucién de buena fe, entre otras (que en general
conciernen a todo contrato); como también aquellas obligaciones que admitan
disposicion en contrario, y que resulten dificiles de concebir en la tipicidad social o
atipicidad estricta, pues podria decirse que la mayoria de normas sociales son
dispositivas (salvo las que quepan dentro de las “buenas costumbres”). Naturales
seran, por ende, las obligaciones imperativas, como también los usos aplicables entre
las partes al contrato, frente a las cuales nada se haya pactado.

Teniendo, por tanto, que el factoring atipico, en sentido estricto, se presentaria cuando
al verificarse los elementos esenciales de la operaciéon de factoring —transferencia de
créditos y pago-financiacion— la modalidad no coincida con factoring alguno
socialmente reconocido, esto es, cuando se trate de una modalidad Unica, un nuevo
factoring (evento en que podria descartarse la aplicacion del art. 1621 C. C.); y por
otra parte, para las distintas modalidades de factoring, con elementos accidentales
frente a la esencia que hemos descrito, se acuda, bien a su naturaleza, interpretacion
e integracion, conforme a su naturaleza.

En conclusién, en tratdndose de la interpretacion e integracién del factoring, es
necesario acudir al articulo 1621 del Cédigo Civil, esto es, a interpretar e integrar el

%« ala voluntad se atinan en calidad de ‘elementos esenciales’ a todo negocio juridico el

‘objeto’ (prestacién) y la ‘causa’ (finalidad préactica que constituye la funcién econémico-social
de tal convencion) [...] Complementariamente, cada negocio concreto suele estar integrado por
otra serie de elementos congénitos, denominados por ello ‘elementos naturales’, caracteristicos
y propios del negocio que se trate (v. gr., la eviccion en la compraventa). Por no tratarse de
elementos esenciales los sujetos pueden suprimirlos, y si no lo hacen se considera que son
parte del mismo [...] Las personas que intervienen en la creacion del acto estan capacitadas
para introducir, si asi lo estiman y al amparo del principio de la autonomia privada, toda serie
de disposiciones adicionales [...] Tales disposiciones denominadas desde la pandectistica
‘elementos accidentales del negocio’, pueden ser de gran heterogeneidad...”: SANTIAGO CASTAN
PEREZ-GOMEZ. “Condicio luris" y "Tacita Condicio": las condiciones implicitas en el derecho
privado romano, Madrid, Dykinson, 2006, pp. 17-18; art. 1501 Cddigo Civil. “Se distinguen en
cada contrato las cosas que son de su esencia, las que son de su naturaleza, y las puramente
accidentales. Son de la esencia de un contrato aquellas cosas sin las cuales, o no produce
efecto alguno, o degeneran en otro contrato diferente; son de la naturaleza de un contrato las
que no siendo esenciales en él, se entienden pertenecerle, sin necesidad de una clausula
especial; y son accidentales a un contrato aquellas que ni esencial ni naturalmente le
pertenecen, y que se le agregan por medio de clausulas especiales”.

10 Universidad Externado de Colombia. Departamento de Derecho Comercial



REVIST@ e - Mercatoria Volumen 9, Namero 1 (2010)

contrato segun su haturaleza, la que corresponde a la practica social que sobre la
modalidad de factoring pueda constatarse, y sélo si es una operacién que a pesar de
enmarcarse en el factoring no coincida en ninguna de sus modalidades (clases), se
acudira a una interpretacién exclusiva de la comudn intencién de los contratantes.

1.3. LA REGULACION DE LAS COMPANIAS DE FACTORING

La Ley 74 de 1989, sobre inversion extranjera en el sector financiero, estableci6 en su
articulo 11 que las sociedades de financiacion comercial que tuvieran por objeto
realizar operaciones de compra de cartera (factoring) estarian sometidas al control de
la Superintendencia Bancaria; a su vez, el Decreto 3039 de 1989, reglamentario de la
referida ley, dispuso que a efectos de lo establecido en la citada norma se entenderian
como sociedades de factoring "aquellas distintas de los establecimientos de crédito
especialmente facultados para el efecto, que, autorizadas por la Superintendencia
Bancaria, pueden celebrar en calidad de adquirentes mas de veinte (20) contratos de
este género en un periodo de tres (3) meses consecutivos o, en el mismo periodo,
celebrar contratos del mismo género por un monto que exceda el cincuenta por ciento
(50) de su patrimonio".

Posteriormente, en 1993, con la expedicién de la Ley 35 de ese afio, se establecié que
“la inspeccion, vigilancia y control de las sociedades de compra de cartera (factoring),
no se llevara a cabo por la Superintendencia Bancaria, sino que se sujetard a las
disposiciones generales sobre vigilancia y control de las sociedades mercantiles y de
emision y oferta de valores", disposicibn sobre la cual la Superintendencia de
Sociedades, en concepto 220-52426 del 07 de octubre de 2004, sefialé que “(S)e
colige, meridianamente, que el articulo 11 de la Ley 74 de 1989, perdi6 fuerza de ley,
pese a que no obra expresa derogatoria, habida cuenta de la incompatibilidad entre
disposiciones especiales, de conformidad con los postulados consagrados en los
articulos 72 de la codificacion civil y 3.° de la Ley 153 de 1887”.

Asunto sobre el que anotamos, compartimos los argumentos de derogatoria de la
referida Superintendencia pero sé6lo parcialmente, en atencibn a que la
incompatibilidad a la que se alude se plasma sélo en relaciébn con la inspeccion,
vigilancia y control, y no asi con la definicion establecida en el articulo 1.° del Decreto
3039 de 1989.

Sin embargo, el referido concepto aclara que si son corporaciones financieras y
compafias de financiamiento comercial, el Decreto 663 de 1993, Estatuto Orgénico
del Sistema Financiero, establece un limite de plazos para el vendedor con relacion a
las primeras (corporaciones financieras), en tanto que a las segundas (compaiiias de
financiamiento) no se les impone limite alguno™®.

WO el legislador autoriza explicitamente, tanto a las corporaciones financieras (inc. 2.°, lit. h,

art. 12), como a las compafiias de financiamiento comercial (lit. h art. 24), realizar operaciones
de compra de cartera (factoring) en relacién con su empresa fundamental o en desarrollo de su
objeto principal, demarcando para las primeras tales operaciones en cuanto al plazo de
financiacion por el vendedor, en tanto que para las segundas no sefald limite alguno”:
Superintendencia de Sociedades, concepto 220-52426 del 07 de octubre de 2004.
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Situacién de la cual se destaca que conforme a la regulacién sefialada (Decreto 663
de 1993), las corporaciones financieras (art. 12, lit. h, inc. 2.°), las compafias de
financiamiento (art. 24 lit. h) y las cooperativas financieras* (art. 27 num. 9) se
encuentran autorizadas para la realizacion de operaciones de factoring®, y que
respecto de ellas, si se ejerce la inspeccion, vigilancia y control por la hoy
Superintendencia Financiera que vino a reemplazar a la otrora Superintendencia
Bancaria (Decreto 4327 de 2005).

Reiterando las afirmaciones de la Superintendencia de Sociedades, en el sentido de la
autorizacion aludida, la Superintendencia Financiera, mediante concepto 2008062480-
002 del 9 de octubre de 2008 confirmé lo sefialado con relacion a las corporaciones
financieras, las compafiias de financiamiento comercial, y las cooperativas financieras,
a la vez que interpretd, con base en el numeral 1 del articulo 7.° del Decreto 663 de
1993, que los establecimientos bancarios “podrian celebrar el contrato de factoring con
parte de la cartera de sus clientes en cuanto estuviese representada en alguno de los
titulos mencionados en esa norma”.

Conceptos y normas de las que se concluye: (i) la vigilancia, control e inspeccién por
la Superintendencia Financiera opera para las operaciones de factoring de las
compafiias de financiamiento comercial, las corporaciones financieras, las
cooperativas financieras y los establecimientos bancarios, con las limitaciones que
operan para cada una de ellas; (ii) las sociedades no sometidas a la supervision,
inspeccidn y vigilancia de la Superintendencia Financiera, en virtud de la Ley 35 de
1993, y su concordancia con el Decreto 663 de 1993, en todo caso, deberan realizar
sus operaciones conforme al Decreto 3039 de 1989, en el entendido que las
sociedades constituidas con el objeto de realizar operaciones de factoring no podran
realizar mas de 20 operaciones de este tipo en periodos consecutivos de tres meses,
o en el mismo periodo, contratos que excedan el 50% del equivalente a su patrimonio.

Estableciéndose con esto una doble legislacion para los operadores del contrato de
factoring; una es la de las sujetas a inspeccién, control y vigilancia de la
Superintendencia Financiera, otra, la de las sociedades sujetas a la inspeccion, control
y vigilancia de la Superintendencia de Sociedades. Con relacion a las segundas, tal
actividad se presenta siempre que se den algunos de los supuestos establecidos en el
Decreto 4350 de 2006, y las modificaciones pertinentes del Decreto 2300 de 2008, en
virtud de los cuales, la Superintendencia de Sociedades ejerce la vigilancia de las
sociedades respectivas®; la inspeccion y control, por su parte, procedera segin las
normas del caso.

L ey 454 de 1998, art. 47, num. 9.

42 Superintendencia Financiera, concepto 2001080709-1 del 22 de noviembre de 2001.

3 Esto en concordancia con el concepto 220-43857 del 9 de septiembre de 2004, emitido por la
Superintendencia de Sociedades, en el que hubo de sefalarse el Decreto 3100 de 1997,
modificado por las regulaciones citadas en los supuestos de vigilancia de aquella
Superintendencia.
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Igualmente, con relacién a las companiias de factoring, el Decreto 1730 de 1991, en su
articulo 2.1.3.4.1, concordante con el articulo 11 de la Ley 74 de 1989, prohibi6 la
captacién masiva y habitual de dineros del publico a esta clase de empresas; como, a
su vez, el Decreto 3039 de 1989, en su articulo 2.°, establecié que las sociedades de
compra de cartera (factoring) debian ser sociedades por acciones.

La Ley 1231, en su articulo 8.°, impone a su vez a las compafias de factoring,
diriamos reiterando lo sefalado, que las compafiias dedicadas a este tipo de
actividades han de estar legalmente organizadas e inscritas en la Camara de
Comercio correspondiente; igualmente, les impone el deber de desarrollar
metodologias y procesos encaminados a evitar el lavado de activos, y a informar a las
autoridades sobre cualquier sospecha que tengan con relacion a dichas actividades, o
cualquier otra que pueda considerarse delictiva.

1.4. EL ESQUEMA DE EFICACIA NEGOCIAL

Estudios internacionales revelan que el factoring es un mecanismo de financiacion*
de la pequefia y la mediana empresa®, situacion justificada segun estos, en la
dificultad de acceso al crédito que presentan esta clase de empresas, y en razon de la
cual se ven beneficiadas por un mecanismo, el factoring, que sin implicar las
dificultades de acceso general a servicios tradicionales del sistema financiero, les
permite obtener liquidez sin necesidad de endeudamiento.

Argumento contrastado con un modelo exitoso ensayado en México, a través de una
entidad financiera, Nacional Financiera, que realiza un proceso denominado reverse
factoring o confirming, consistente en un factoring a la inversa, esto es, en que el
cliente (comprador-deudor-cedido) gestiona sus pagos con una compafiia (que es a su
vez compariia de factoring), y que se encarga precisamente de buscar la cesion del
crédito de los acreedores de su cliente (proveedores), con lo que se advierte que el
factoring es un mecanismo eficiente para suministrar solvencia a la pequefia y a la
mediana empresa*®, aun por instituciones financieras®’.

Asunto sobre el que advertimos conviene puntualizar lo siguiente, y es que no es por
la sola circunstancia de dificultad de acceso al crédito que las pequefas y las

* D’ARCY, MURRAY y CLEAVE. Ob. cit., p. 226.

“SCfr. DIMITRI B. PAPADIMITRIOU, RONNIE J. PHILLIPS Y RANDALL L. WRAY. Community-Based
Factoring Companies and Small Business Lending (abril 1994). Jerome Levy Economics
Institute Working Paper n.° 108. Disponible en SSRN: http://ssrn.com/abstract=133148 o DOI:
10.2139/ssrn.133148; KHALED SOUFANI. Factoring as a Financing Option: Evidence from the UK.
EFMA 2000 Athens. Disponible en SSRN: http://ssrn.com/abstract=251407 o DOI:
10.2139/ssrn.251407; LEORA F. KLAPPER. The Role of Factoring for Financing Small and
Medium Enterprises (mayo 2005). World Bank Policy Research Working Paper n.° 3593.
Disponible en SSRN: http://ssrn.com/abstract=748344.

® Cfr. KLaPPER. The Role of Factoring for Financing Small and Medium Enterprises (mayo
2005). World Bank Policy Research Working Paper n.° 3593. Disponible en SSRN:
http://ssrn.com/abstract=748344.

*" Como hubo de mencionarse en el anterior acapite, el sistema financiero puede realizar
operaciones de factoring con las limitaciones sefialadas, y las que resulten pertinentes con
relacion al Decreto 663 de 1993.
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medianas empresas se benefician del factoring, no, ello se justifica, en atencidén a que
éste se presenta como un servicio idéneo para sus necesidades, esto es, adquirir
solvencia, como también, no comprometer su capacidad econémica evitando el
endeudamiento de la empresa; como también beneficiandose la entidad financiera de
una operacion, la cual le permite lucrarse mediante la comision respectiva, y a su vez
obtener los intereses a que hubiere lugar, y asi mismo cobrando al cliente por la
gestion del pago; el reverse factoring es un negocio sumamente atractivo para estas
compainiias.

Sin embargo, las ventajas de esta clase de operaciones, como lo demuestra el
ejemplo mexicano, radica no en la eficacia de los documentos a través de los cuales
se transmiten los créditos sino en la informaciébn que manejan las entidades
financieras-compafiias de factoring respecto de sus cedidos, los que a su vez, como
se ha advertido, son sus clientes, y al mismo tiempo quienes les han encomendado el
pago a sus proveedores, que, por otro lado, son los directos interesados en la cesién
de los créditos que maneja la entidad financiera-compafiia de factoring.

El contrato de factoring, segun esta experiencia, el hecho que pone de presente es la
necesidad de informacion sobre los deudores cedidos®, a través de la cual se permita
una seleccién Optima, esto es, aquella que permita a la compafiia de factoring
perseguir la cesion de créditos respecto de los que tiene a su favor informacién
suficiente, que en dltimas constituye su mejor garantia. Es decir, el éxito del factoring
radica no en el mecanismo de transmision de los créditos, el cual en todo caso debe
ser apto, sino ademas, pero en particular, en la adquisicion de buenos deudores, a los
que se llega mediante el manejo de informacion idonea; dicho en otras palabras, la
buena fortuna del factoring ademas de radicar en la transmision de documentos aptos,
radica en la transmision de deudores idéneos.

B el factoring introduce un elemento novedoso y fundamental en la medida en que permite

otorgar crédito no en funcién de la capacidad de pago del empresario sino de la calidad y
capacidad de pago de los consumidores del bien o servicio de este Ultimo”: SERGIO RODRIGUEZ
AzUERO. Contratos bancarios, su significacion en América Latina, Bogota, Felaban, 1990, p.
510, citado por JOSE ALPINIANO GARCiA-MuURNOz. Derecho econémico de los contratos, Libreria
del Profesional, Bogota, p. 368.
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2. PROBLEMATICA DE LA NUEVA FACTURA CAMBIARIA A LA LUZ DE LOS REQUISITOS
GENERALES DE LOS TiTULOS VALORES Y DE SU EFICACIA

La Ley 1231 de 2008 modifico el régimen de la factura cambiaria, unificando la factura
como mecanismo de financiacion de la pequefia, mediana y micro empresa. Establece
en su articulo 1.° (por el cual se modifica el art. 772 C. de Co.) que la factura es un
titulo valor que puede otorgarse en tratandose de contratos de compraventa de bienes
(efectivamente entregados) o de contratos de prestacion de servicios (efectivamente
prestados); aqui, a diferencia del articulo originario, se incluyeron los contratos de
prestacion de servicios, esto en general fue de buen recibo.

Igualmente, merece reconocimiento el articulo 7.° de la misma, disposicion de orden
publico, en la que se establece el principio de la libre circulaciéon del titulo, sefialando
que toda estipulacién tendiente a restringir, limitar o prohibir la circulacién o aceptacion
de la misma se tendrd por no escrita, combatiendo de esta forma una practica
generalizada de algunos gremios, consistente en la limitacion de la operacion de
compra de cartera o factoring; disposiciébn que consideramos oportuna, y que por
demas ha sido reforzada por el paragrafo del articulo 2.° del Decreto 3327 de 2009
(reglamentario de la Ley 1231 de 2009).

No obstante, se le ha reprochado® la falta de coherencia con relacién a la unificacion
de las facturas, toda vez que en su mismo articulo 1.° establece la facultad de emisién
de esta clase de titulos, con lo que es claro que al ser potestativa la emision de una
clase de facturas (las unificadas), dicha atribuciéon no concuerda, no es coherente, con
la obligacion de expedicion de factura en materia tributaria (art. 615 E. T.).

Sumada a ésta se encuentra la falta de coherencia del articulo 2.°, inciso 3.° de la Ley
1231 de 2008 con los articulos 621 y 625 del Cédigo de Comercio; el inciso sefialado
establece que habra aceptacion tacita cuando quiera que dentro de los 10 dias
siguientes (calendario) a la recepcion del documento y sus copias, el comprador o
beneficiario del servicio no manifieste reclamo contra el mismo, supuesto bajo el cual
se entiende que aquél lo acepta irrevocablemente; figura, que de acogerse, en lugar
de establecer seguridad juridica, o cuando quiera que se pretenda su cobro en juicio,
permite que su eficacia sea debatida, por ejemplo, porque se discuta 0 no si presta
mérito ejecutivo (art. 488 CPC), o si bien, lo que se ejerce es una accién cambiaria o
causal, en atencion a la ausencia de firma del obligado directo™ (art. 625 C. de Co.).

En fin, al decir de la aceptacion tacita o presunta, consideramos que dicha figura no
aporta solidez juridica al documento, dado que la posibilidad de discusiéon sobre la
eficacia del titulo en lugar de garantizar el derecho de los tenedores del mismo, o en
general de su negociabilidad si se refiere a la circulacion propiamente dicha, lo que
permite observar es que cuando quiera que se verifique una aceptacion tacita o

*9 JOSE MIGUEL DE LA CALLE RESTREPO. “Los problemas de la nueva Ley de Facturas”, en
Ambito Juridico, n.° 277, 13 al 26 de julio de 2009.

*® NELSON REMOLINA ANGARITA. “Modificaciones al régimen de los titulos valores, facturas
cambiarias y titulo valor electronico”, en Portafolio, 28 de agosto de 2008.
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presunta el deudor pueda incurrir en argumentos o, por lo comun, en argucias, en aras
de burlar el cobro juridico.

De igual forma, la posibilidad de aceptaciéon mediante escrito separado del titulo (art.
2.° Ley 1231) permite que se ponga en duda el principio de la literalidad que orienta a
los titulos valores, como quiera que la disposicion sefialada establece que la
aceptacion puede darse mediante escrito separado fisico o electrénico, y que la
condicion de la materialidad no se condiciona a la de la factura; extrafio no seria que el
escenario de una aceptacion electronica y de la emision de una factura fisica se
presente como imposible (a la luz de la ley es, al contrario, posible).

La inclusién a su vez de la aceptacion a través de personas encargadas del recibo de
las mercancias (art. 2.° Ley 1231), concordante con el inciso 3.° del articulo 640 del
Cddigo de Comercio, en el que se establece que “quien haya dado lugar, con hechos
positivos 0 con omisiones graves, a que se crea, conforme a los usos del comercio,
que un tercero esta autorizado para suscribir titulos en su nombre”, consideramos es
significativa. Y ello siempre que la aceptacion establecida en la ley sea la realizada
bajo las condiciones descritas, dado que la presuncion establecida en dicha norma es
una legal y no derecho, como podria concluirse de una lectura desprevenida de la
norma referida, en la que se dispone que “(E)l comprador del bien o beneficiario del
servicio no podra alegar falta de representacion o indebida representacion por razén
de la persona que reciba la mercancia o el servicio en sus dependencia”.

Reiteramos, la falta de representacibn no podra alegarse en el momento que el
representado u obligado directo reciba la mercancia o la prestacion del servicio a
través de uno de sus representantes, el cual detente dicha calidad en virtud de hechos
positivos u omisiones graves del representado; lo contrario, la falta de hechos
positivos, o de omisiones graves, en ningln caso dara lugar a que efectivamente se
entienda representado, o mejor, obligado por quien recibe.

Adicional a las anteriores criticas, la falta de cumplimiento o, mejor, la desatencion de
las necesidades del comercio, de desarrollo agil a través de documentos sencillos,
claros y expeditos, de los cuales adolece la nueva factura, a través de la cual se
establecen copias, notificaciones, modificaciones de los originales y las copias, y en
general, requisitos adicionales frente a los que se establecen para los restantes titulos,
dable es concluir que la factura no es un instrumento de uso practico ni mucho menos
sencillo.
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REMEDIOS Y CONCLUSIONES

El disclosed factoring puede hacerse a travées de la cesion del crédito, o bien, a través
del endoso de un titulo valor; sin embargo, las dificultades que puedan presentarse en
uno u otro evento, y que tienen incidencia en la eficacia del contrato de factoring, se
verifican no en consideracion al documento mediante el que se transmite el crédito,
que en cualquier caso ha de ser apto, sino bien, como se puso de presente, en la
informacion sobre la calidad del crédito cedido, del deudor cedido, al que se llega
mediante estudios previos de su comportamiento, como también con cualquier otra
informacion con la que sea previsible el establecer si se trata 0 no de un deudor
cumplido, o de un crédito sin mayores riesgos de incumplimiento.

La idoneidad y en general la aptitud juridica de las figuras a través de la cuales se
realiza el factoring son condiciones que coadyuvan a su eficacia; pero, como lo
demuestra su naturaleza, dependen de la modalidad a la que se acuda, siendo
comunes a todas aquellas (las modalidades) lo determinante de la informacion
oportuna, como también la comunicacién, cargas de informacién entre los
contratantes, con lo que, sin importar las variantes, se verifica la esencia de la figura,
colaboracién entre contratantes.
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